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记者手记

□ 沈杰群

最近一段时间的生活，或因工作，或因
偶然，恰好都与书籍相关。

出于工作需要，我好几天都“泡”在北
京国际图书博览会看展、采访、听讲座；因
为兴趣，我期待已久的纪录片《但是还有书
籍》终于回归，第三季上线。

看起来，这似乎不过是以书籍为主题
的内容，刚好填充了我最近的时间而已。但
是，当一些和书相关的偶遇、体验同一时间
袭来时，却意外撬动了内心深处的一些记
忆，并扬起感动的浪花。

在北京图博会现场，我看到一位作家分
享他最近喜爱的书。我第一次读到这位作家
的书是20年前，仍记得他来到我老家最大书

店开签售会的盛况，排队许久，好不容易到
他面前，年纪尚小的我抱着一摞书激动、结
巴地说：“我非常喜欢您的书，谢谢您签名！”

20 年后，这位作家佳作频出，名气更
响，而我在图博会现场感动的是：他和读者
们分享好书的神态和语气，依然质朴、真诚
如从前。曾经，这位作家的书与分享影响过
我的成长；如今，他依然致力于挖掘喧嚣浮
尘中的文学“宝藏”，希望读到好书的孩子
们会如彼时的我一样幸运。

随着年纪渐长，生活变数增多，人很容
易被一些“不变”的馈赠戳中。从千里之外
的小城市到北京，跨越20年的岁月，那位
作家对待文学、对待读者不变的诚意，让我
这段少时记忆的意义得以清晰显现。

刚刚播出的纪录片《但是还有书籍》第
三季，亦是如此。算法浪潮席卷而来，手机
的“刷屏”取代纸张的“翻页”，书籍依然可
以是供我们心灵停泊的坚固方舟，会划桨

“摆渡”一个个寻觅好书的身影。
我尚能记得 2019 年年底，点开《但是

还有书籍》第一季的心情。“一群隐身于书
背后的人，他们穿梭于字里行间，钻研着逗
号句号的学问。他们以敏锐的眼光，探寻文
学的矿脉。”胡歌温柔的声音响起，以“书”
为圆心而辐射的人群依次登场。

前两季好评如潮，让无数屏幕外的观
众与之共情，第三季继续捕捉流量时代的
阅读微光：从述说盲人群体的“但是还有书
籍”，到呈现文字工作者在流量时代的生存

博弈，从走出书斋和学者一起走向田野，到
深入生活叩问写作者书写的理由……

《但是还有书籍》第三季首集《书海逐
光》，将镜头对准了盲人世界里的“但是还
有书籍”，通过串联起中国盲文出版社、盲
文图书馆，以及盲人读者的故事，讲述阅读
如何改变他们的生活与命运。

有网友说，对于视障人群而言，盲文就
像陪伴月亮的星星。

中国盲文图书馆的校对员史然热爱读
书，也热爱自己的生活和工作。在纪录片
中，透过史然的介绍，观众能感受到盲文校
对这件事有多重要，以及挑战有多大。

史然举例，《红楼梦》牵涉到古文，有很多
方言、多音多义字，分词连写规则很难。她提
到，最大的挑战不是查到确切答案，而是要把
自己代入语境中，和当时语言习惯对接上。

史然朗读了一段《红楼梦》中关于贾宝
玉外貌的描写：“天然一段风骚，全在眉梢。
平生万种情思，悉堆眼角。”然后感慨了一
句“韵文读来特别美”——此时，弹幕都在
夸史然的朗读好美。

她在品味心中美好的书中风景，而屏
幕外的观众看到的是，她与书构成了更美

好的人间风景。
成为校对员后，史然不仅工作认真负

责，而且总能在这份别人看来挺枯燥的工
作中寻找到一些乐趣。校对盲文就像开启
一场“随机冒险”，带领史然穿梭于文学、音
乐、科学等截然不同的世界中。

史然希望自己校对的每本书，能都成
为盲人走向更广大世界的阶梯，为他们带
来更多人生选择。

这份深沉、珍贵的心愿，在片中亮相的
何川、周云蓬身上也有体现。

从盲人校对员一路成长为中国盲文图
书馆副馆长、中国盲人协会副主席、北京盲
人协会主席，何川的经历折射出盲人阅读
方式的变迁。“有一具哪也去不了的身体，
但是有一颗好像无所不能的灵魂。”最近，
在和北大学生交流时，何川希望视障群体
以后面对的问题不再是找不到书，而是也
能像其他人一样在很多书里面自由挑选自
己想看的好书，未来也希望通过盲文图书
馆让更多的人热爱阅读。

《但是还有书籍》第三季中，当陪伴民
谣歌手、诗人周云蓬多年的导盲犬熊熊出
现时，弹幕瞬间都在流泪，说“熊熊晚安”

“熊熊这一生辛苦啦，在汪星要快乐幸
福”——前段时间，熊熊因病去世了。我在
云南大理和北京的周云蓬演出现场，都曾
见到过这只可爱的金毛犬。

周云蓬说：“有牵挂证明你还爱生活，
你跟生活还有联系。熊熊就是我跟生活的
纽带。”

“重要的东西眼睛是看不见的，只有用
心才能看清楚。”在纪录片中，周云蓬分享
了《小王子》中的话。

周云蓬觉得，任何感官都是表面的，每
个人要用心去考察、观看这个世界，“心强
于眼睛”。

当我们谈论读书的时候，我们绝不仅
仅是讲述一本书的内容，而是想因此更靠
近生活的真相，探索爱的真谛。人生那些真
正“值得”的瞬间，心比眼“看”得更清楚。好
好读书，好好生活，让我们能把握住自己的
人生航向，同时也学会“看见”别人，为需要
守护的生命保驾护航。

人生那些真正“值得”的瞬间，心比眼“看”得更清楚

中青报·中青网记者 王培莲

“家乡有这样的地理优势，不做海鲜

贸易实在可惜。”7 年前，王海辞去在上

海的工作，回到家乡珲春寻找创业机遇。

事实证明，王海的眼光和选择是正

确的。

依托家乡独特的地理位置，王海在东

北亚跨境电商产业园里，经营起了帝王蟹

展销馆。

展销馆营业不到两年，游客已经超过

了 50万人。

位于吉林省延边朝鲜族自治州的珲春

市，地处中、朝、俄三国交界，是近海而

不靠海的边境小城。但这里却是国内最大

的帝王蟹集散地。每年通过珲春口岸进口

的帝王蟹超过 150万只，占全国市场份额

的 80%。珲春正在以其独特的地理区位优

势，吸引着年轻人返乡创业，也吸引着越

来越多游客来此吃帝王蟹打卡。

借力家乡外贸发展东风

每次间隔一周左右，王海都要到珲春

口岸接货、对装，把来自俄罗斯深海的新鲜

帝王蟹通过国内公路、铁路和航空等物流

方式运往全国各地。

珲春口岸距俄罗斯的波谢特港仅 42
公里，距扎鲁比诺港 71公里。2016年，珲春

口岸正式被批准为进口冰鲜海产品、食用

水生动物指定口岸，成为俄罗斯帝王蟹进

入中国的主要通道。

当地出入境边防检查站实施的一站式

查验、鲜活产品优先预约通关、延时闭关等

多项措施，降低了海鲜车辆通关时间，这让

做海鲜生意的王海，成为直接受益者。

作为生鲜活物的帝王蟹成本价高、捕

捞期不固定等不确定因素多，刚着手帝王

蟹生意时，王海“交了不少学费”。最初，他

只是经销商，了解行情后，开始尝试与俄罗

斯捕捞企业联络，直接进货。接货后，大部

分帝王蟹发往省外，留下少部分暂养在展

销馆的海水池子里，供游客观赏和购买。

想做帝王蟹生意，要从了解帝王蟹开

始。王海说，选品、运输、建暂养池、保鲜等

方面，都有很多门道。例如，帝王蟹在运输

过程中，对温度、氧气有着很高的要求。要

把帝王蟹放进充氧盒，再铺上冰袋，保证温

度在零下 1摄氏度以下。

这个时节的帝王蟹，以“蓝帝王”为主，

暂养时间较短。到秋冬时节，大量“红帝王”

上市，王海会与很多经营者一样，囤一部分

货，价优时售出。

珲春本土创业者海洋，从事海鲜贸

易已经 10 年了。因为帝王蟹的价格浮动

很大，海洋会根据俄罗斯的捕捞船期，及

时与南方的客户沟通，随时调整发货量

和价格。

他选择把进口的帝王蟹在暂养池内暂

养一到两天后，再发给北京、上海、福州和广

州等城市的客户。为了让帝王蟹保存鲜美

口感，暂养成为重要的一环。海洋说，公司

暂养池内的海水，都来自俄罗斯深海。

每个月，海洋的贸易公司要销售四五

十吨帝王蟹。在他看来，要想在帝王蟹行业

游刃有余，得有三到五年的摸索才行。

让全国游客来珲春吃帝王蟹

在王海和海洋进购的帝王蟹中，有一

小部分供货给了珲春市海鲜街的商户。

在珲春，有一条长约 145米的海鲜街。

街区入口处有副对联：“海鲜三国汇，东方

最美味”，横批“敢为天下鲜”。在横批的正

上方是一只红色帝王蟹的标志。

这条海鲜街的两侧，分布着 20多家商

铺，有海鲜餐厅，也有海鲜批发店。走进任

意一家门店，都能看到帝王蟹、板蟹、毛蟹、

北极贝等品种多样的海鲜。

海鲜街里的店主大多是 80 后、90 后，

他们借助直播、创新菜品等方式，让海鲜街

越来越有人气。

每天午后，装载着帝王蟹、板蟹等海鲜

的冷链车会陆续驶入海鲜街。商家们将新

到的海产品分类、称重后，放入店铺的暂养

池中，供顾客们随时挑选。

“帝王蟹+海鲜烧烤”的组合，是海鲜

街里主打吃法。珲春小伙齐越在海鲜街经

营了一家餐厅。他说，今年“五一”的 5天假

期里，仅线上订单就有 800多桌，实际接待

超过了 1000 桌，并且每桌都点帝王蟹。忙

得不亦乐乎的齐悦大概算了笔账：“五一”

期间每日纯收入超过了 15万元。

近两年，延边旅游热度持续升温，直接

带动了所辖的县级市珲春。到海鲜街吃帝

王蟹，成为来珲春的游客们的热门选择。这

让一直做海鲜贸易的朱晓晶也捕捉到了开

海鲜餐厅的商机。

在海鲜街里，海鲜餐厅不愁上座率，朱

晓晶经营的海鲜餐厅也不例外。她的餐厅

可以同时容纳 12桌客人就餐。节假日时，平

均每天要接待 100多桌客人，人流量可观。

在朱晓晶的餐厅一角，还设置有直播

区域。每天，会有工作人员手捧鲜活的帝王

蟹，介绍帝王蟹从 8000米深海抵达百姓餐

桌的过程以及烹饪方法，并为线上购买者

提供打包发货等服务。

不只有鲜活帝王蟹，还有
帝王蟹文创

“不愁销路的帝王蟹，还有更大的市场

空间。”在王海看来，帝王蟹的销售需要打

破传统，才能提高客户黏性，让更多人了解

并愿意消费帝王蟹。为此，王海在自己经营

的帝王蟹展销馆里花了不少心思。

改变传统的“你买我卖”的方式，王海

把帝王蟹展销馆打造成了线上跨境电商保

税销售和线下零售于一体、占地面积 1000
平方米的体验店。展销馆于 2024年年初营

业，目前已经接待游客 50 万人次，零售额

超过 1000万元。

从俄罗斯深海捕捞的帝王蟹以“原车、

原水、原货”的形式运到展销馆的暂养池内。

在暂养池一侧的上方，安装有超大环形展示

屏，循环播放帝王蟹的捕捞过程。展销馆里

还设有文创区和烹饪区。在文创区域，有不

同品种的帝王蟹标本、帝王蟹壳制成的工艺

品，还有帝王蟹形状的背包、文具、雪糕等。游

客还可以体验从暂养池里捕捞帝王蟹，让烹

饪区的专业厨师制作，品尝最新鲜的口感。

王海说，在展销馆里，游客能了解到帝

王蟹的“前世今生”。

在吉林省，开发设计帝王蟹文创产品

的还屈指可数。展销馆里丰富多样的帝王

蟹文创产品，是王海请设计团队专门打造

的。在他看来，相比于价格较贵的帝王蟹，

帝王蟹文创产品更容易被游客购买。游客

购买帝王蟹文创产品的过程，也是珲春帝

王蟹文化在全国传播的过程。

2024 年，吉林省重点打造国道 G331
吉林段沿边开放大通道，珲春作为这条国

道的吉林段终点，吸引了许多自驾游爱好

者前来打卡。王海团队开发设计的帝王蟹

文创产品，被当地文旅部门推荐在国道

G331的许多打卡点销售。

“帝王蟹在珲春很想你”“来珲春带‘钳’

走”。王海给帝王蟹文创产品印上这些话。

由 15 种深海蟹的蟹腿组合在一起的

“钳包”，是今年帝王蟹展馆重点推出的文

创产品。“钳”与“钱”同音，寓意美好，游客

很喜欢。

不仅要让全国的游客来珲春品尝鲜活

帝王蟹，更要让珲春的帝王蟹文化传播到

全国各地。今年，王海还有个更大的目标：

正在与全国多家企业谈合作，在省外设立

帝王蟹展销馆。此外，他还想开发帝王蟹的

深加工产品。

在不靠海的小城 做帝王蟹大生意

□ 王培莲

提到珲春市，很多人不知道这个城
市在哪，甚至不知道“珲春”中的“珲”字
应该如何读。但也有很多人，开始了解
珲春，慕名前来，打卡“一眼望三国”的
边境美景，品尝来自俄罗斯深海的鲜活
帝王蟹。

每次去吉林省珲春市，我都有新发
现：更多年轻的面孔、更加时尚的气息。
这里不仅有来自全国各地的游客，还有

每天数以万计从珲春口岸入境的俄罗斯
人。这里有汉餐、朝鲜族餐，还有俄式西餐。
东西方不同饮食和生活方式在这个边境小
城里融合，且相得益彰。

珲春，这个坐落于中俄朝三国交界处、
近海而不靠海的独特小城，已经成为吉林
省发展海洋经济的重要平台。

每天，珲春口岸进口海鲜100多吨，占
每日进口货物的四分之一。作为吉林省融
入“一带一路”的重要通道，珲春成为全国
帝王蟹的集散地。

进口帝王蟹，存活率和鲜活程度最为

关键。为保障进口帝王蟹的存活率和鲜活
程度，珲春海关开通了进口鲜活水产品通
关绿色通道，提供7×24小时验放服务，全
天接受预约，货物随到、随检、随放。还打造
了鲜活水产品“智慧监管”模式，让鲜活水
产品车辆实现无感通关、秒级验放。

伴随吉林省持续推进对俄“滨海2号”
运输走廊建设，相关航线的开通，以及不断
完善的跨境通道和便利的口岸通关环境，
珲春“敢为天下‘鲜’”成为现实。

家乡日益发展的海洋经济，在王海看来，
是一片不可多得的创业蓝海。此前在一线城

市经历销售行业的内卷时，王海看不到明
朗的发展方向，也找不到自身价值。

背靠大树好乘凉，家乡外贸政策和
环境的不断利好，让王海这样的青年创
业者们选择回到家乡，回来还能留得
住。回到家乡的7年里，王海从零开始，
摸清了海鲜行业的经营门道。值得一提
的是，他经营的帝王蟹展销馆，开业不
到两年，已发展成为吉林省内体验帝王
蟹文化的地标性场所。有客流就有消
费，王海的“钱包”鼓了起来。

在珲春，像王海这样的海鲜行业创
业者，喜欢一边卖货一边介绍家乡风土
人情和帝王蟹文化。他们想让更多人逐
渐了解珲春，愿意来到珲春。

敢为天下“鲜”
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筹措资金 1000 万元注入吴忠市奶业

纾困担保基金；对接金融机构为 33 家养

殖企业办理抵押贷款 3.84 亿元；推行“开

办餐饮店”远程视频勘验和送证上门服

务……聚焦群众急难愁盼，宁夏吴忠市

根据线上线下收集来的民情民意，强化

工作举措，推动各类问题解决 1904 个，

切实把学习教育成果转化为群众看得

见、摸得着的民生福祉。

动真碰硬整治突出问题

“现在迎接检查，只要实实在在把情况

汇报清楚就行，再也不用花费大量时间制

作精美的 PPT 了，真的轻松不少！”对“屏

幕中的形式主义”整治后的新气象，浙江湖

州市长兴县李家巷镇党政综合办干部陈泽

洋颇有感触。

针对以往一些部门汇报迎检时，靠短

视频“撑场面”，部分“基层调研”沦为“走马

观片”的“屏幕形式主义”现象，浙江持续大

力开展专项整治行动，从严刹住屏幕“歪

风”，全省公务视频、PPT 数量和费用均大

幅减少。

高耸入云的夹金山下，一场“新官要理

旧账”的专项治理正在四川省雅安市宝兴

县展开。学习教育中，宝兴县梳理排查政府

欠薪类问题 19个，由县级领导牵头包案化

解，县财政资金优先用于拨付民工工资，确

保欠薪“旧账”全部还清。截至目前，有

1650名欠薪农民工拿到工资，全县历史遗

留的政府、国企项目欠薪问题基本清零。

供电设施修好了，公共停车位增多了，

拆迁补偿款到位了……近期，浙江金华市

各级领导干部下沉一线接待来访群众，让

矛盾纠纷发现在早、化解在小，多管齐下推

进历史遗留问题解决。今年 1月至 5月，市

县乡三级领导干部共接待群众 6982 批

9703人次，推动化解信访矛盾 2469件。

以干促学助推高质量发展

作为宁夏青铜峡工业园区一家生产维

生素产品的企业，宁夏天新药业有限公司

常务副总经理赵黎明曾一度为生产用水指

标落地问题烦心。

“在争取生产用水指标过程中，园区管

委会工作人员主动作为，帮我们对接上级

有关部门，终于为企业争取到 110 万立方

米的用水指标。”赵黎明表示，如今用水指

标有了、用水管道也连通了，公司一期项目

也将于 7月中旬试生产。

“群众的难点堵点，就是我们工作的着

力点。”青铜峡工业园区管委会规划建设局

副局长徐晓舟说。

聚焦部门监管频繁、企业迎检负担重

等问题，浙江湖州市长兴县综合行政执法

局联合 7 家执法部门，成立严格规范涉企

行政检查工作专班，推行联合检查机制，杜

绝多头执法和重复检查。近两个月来，全县

统筹各类涉企行政检查计划 17个，涉企行

政检查总量较去年同期下降 13.78%。

“天气炎热，南街公交站台无遮阳棚，

市民容易中暑！”这一反映急难愁盼问题的

群众来信，近日登上四川德阳市市民服务

中心动态头条。信息分发至德阳发展集团

后，企业接诉即办，两天内协同主管部门完

成了申请、现场踏勘等流程，及时启动公交

站台遮阳棚建设。

四川德阳市市民服务中心副主任尹毅

威表示，通过优化服务流程、畅通投诉渠

道、建立问题收集及整治闭环，今年以来，

全市共收集群众诉求 32万余件，督导办结

31万余件，群众满意率明显提高。

浙江、宁夏、四川三地党委政府聚焦

群众急难愁盼，把群众“忧心的事”当作党

员干部“牵挂的事”，推动中央八项规定精

神在基层落地生根，努力让群众的“问题

清单”变为“幸福清单”。
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